
 

 

ข่าวประชาสัมพันธ์ 
“อาร์เอส” ตดิสปีดธุรกจิ ชูกลยุทธ์ Entertainmerce  
ดันรายได้โตก้าวกระโดดพุ่ง 5,250 ล้านบาท ในปี 2020 
 
“อาร์เอส” สร้างปรากฎการณ์ครั้งใหม่  ชูยุทธศาสตร์ Entertainmerce ผนึก Entertainment กับ 
Commerce ขับเคล่ือนธุรกิจด้วยฐานข้อมูล (Data-Driven) พร้อมหาพันธมิตรขยาย Ecosystem 
รวมถงึควบรวมกิจการ ตัง้เป้ารายได้ 5,250 ล้านบาทในปี 2020 

นายสุรชัย เชษฐโชติศักดิ์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท อาร์เอส จ ากัด (มหาชน) กล่าวว่า “ท่ีผ่าน
มาอาร์เอสประสบความส าเร็จจากการทรานส์ฟอร์มจากธุรกิจบนัเทิงสู่ธุรกิจ commerce ตลอด 4 ปีท่ีผ่านมา
เรามีพฒันาการและเตบิโตอยา่งแข็งแกร่ง ขณะเดียวกนัเราได้เรียนรู้ เข้าใจสภาพแวดล้อมของธุรกิจ พฤตกิรรม
ลูกค้า และมองเห็นช่องว่างอีกมาก ซึ่งเป็นโอกาสทางธุรกิจท่ีส าคัญในอนาคต จึงเป็นท่ีมาของการปรับ
โครงสร้างภายในและทีมท างานใหม่ รวมถึงการก าหนดวิสัยทัศน์และวางกลยุทธ์เพ่ือความพร้อมเข้าสู่การ
เติบโตครัง้ส าคญัของ อาร์เอสในรอบ 37 ปี นบัแต่ก่อตัง้มา วนันีอ้าร์เอสพร้อมแล้วส าหรับความท้าทายใหม่
จากปี 2020 เป็นต้นไป การจดังาน RS Entertainmerce Decoded-ถอดรหสั RS Entertainmerce Model ครัง้
นี ้เป็นมิตใิหมใ่นการก้าวสู่ New Era เพ่ือสร้าง New S Curve ภายใต้ 4 ยทุธศาสตร์หลกั คือ Entertainmerce, 
Data-Driven Company, Strategic Partnership และ M&A ตัง้เป้ารายได้ปี 2020 ท่ี 5,250 ล้านบาท โดย
ธุรกิจ commerce มีสดัสว่นสงูสดุท่ี 60%” 

ภายใต้ 4 ยทุธศาสตร์หลกั 4 ด้านนัน้ประกอบไปด้วย 1. Entertainmerce ซึ่งเป็นกลยทุธส าคญั ท่ีตอ่ยอดจาก 
Biz Model ท่ีโดดเดน่เป็นพิเศษของ RS ด้วยการเช่ือมโยง ผสานจดุแข็งของ RS ให้เต็มท่ีแบบบรูณาการ เป็น
พลงัขบัเคล่ือนการเตบิโตของธุรกิจ Commerce นบัจากปี 2020 เป็นต้นไป  

2. Data Driven Company จากข้อมลูของลกูค้าในฝ่ังของ Entertainment ไมว่า่จะเป็นข้อมลูของผู้ชมรายการ
ทีวี ผู้ ฟังรายการวิทย ุรวมถึง สมาชิกและผู้ตดิตาม ส่ือโซเชียลกวา่ 100 ล้านบญัชี เม่ือมาเช่ือมโยงกบัข้อมลูการ
ท ารายการผา่นธุรกิจ commerce ของอาร์เอส น่ีคือการสร้าง Big data ขนาดมหมึา ซึง่บริษัทมองวา่น่ีคือปัจจยั
ท่ีจะสร้างการเติบโตให้กบัธุรกิจในอนาคตและสร้างโอกาสใหม่ๆ ในการน าเสนอสินค้าและบริการให้กบัลูกค้า 
รวมถึงโอกาสในการเข้าสู่ธุรกิจใหม่ ด้วยการลงทนุในระบบเทคโนโลยีและทีมงานท่ีจะมาขบัเคล่ือนเทคโนโลยี
เหลา่นี ้ 



 

 

3. Strategic Partnership การท าธุรกิจในยคุปัจจุบนัต้องน าจุดแข็งของเราไปประสานและผนวกกบัพนัธมิตร
เพ่ือให้เกิด Synergy ทางธุรกิจ เพ่ือเสริมสร้างการเรียนรู้ ตอ่ยอด และแบง่ปันทรัพยากร การจบัมือกบัพนัธมิตร
จะเป็นกลยทุธ์หลกัในการสร้างการเตบิโตอย่างแข็งแรงทางและยัง่ยืนในปี 2020  

4. M&A นอกเหนือจากการสร้างการเติบโตอย่างแข็งแกร่งจากทกุธุรกิจแล้ว การท าการผนวกกิจการจะเป็นอีก
ยุทธศาสตร์ส าคัญเพ่ือสร้าง Ecosystem ให้มีขนาดใหญ่ยิ่งขึน้อย่างรวดเร็ว สร้างมูลค่าทางธุรกิจ สร้าง
ศกัยภาพในการแขง่ขนั สร้างความยัง่ยืนมัน่คงระยะยาว  

นายสุรชัย กล่าวปิดท้ายว่า “บริษัทจะเติบโตขึน้อย่างมากตามกลยุทธ์ท่ีได้วางไว้  โดยธุรกิจ commerce มี
สดัส่วนสงูสดุท่ี 60% ตัง้เป้ารายได้ปี 2020 ท่ี 3,200 ล้านบาท เป็นส่วนท่ีเติบโตขึน้อย่างมากตามกลยทุธ์ท่ีได้
กล่าวมาแล้วทัง้  Entertainmerce, Data-Driven Company, Strategic Partnership และ M&A รวมถึงการ
เติบโตภายใต้แบรนด์ RS Mall ตามกลยุทธ์ท่ีเราได้วางไว้ คาดว่าสัดส่วนของรายได้ธุรกิจ commerce จะมี
สัดส่วนสูงในระดับ 80% ในระยะถัดไป พร้อมกับการมีอัตราการท าก าไรทัง้ขัน้ต้นและสุทธิสูงขึน้  จาก ณ 
ปัจจบุนัท่ี 50% และ 15% ตามล าดบั ”  
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สายงานสือ่สารองค์กร บมจ.อาร์เอส ขอขอบพระคณุมา ณ โอกาสนี ้
สอบถามเพิม่เติมได้ที่ : นสุรา (ก้อย) 087-085-5511, ภทัรปภา (เหมียว) 095-945-4266 

 


